
Le travail de prospection entrepris avec Cézame Connexions a bien évidemment 
permis de multiplier les forces commerciales à un instant où il fallait être sur le 
terrain. La vision extérieure apportée par Cézame Connexions a optimisé la 
démarche commerciale, et nous avons pu élargir notre champ de prospection en 
touchant de nouvelles cibles clients. 
Par ailleurs, la réflexion menée autour de cette action commerciale a réellement 
permis de fédérer toute l’équipe, y compris la R&D, sur notre projet et d’avancer 
dans notre positionnement « orienté client ».

Christiane ZELUS
Directrice associée
www.haploys.com

Le travail de Cézame Connexions s’appuie sur une vraie méthode. La réactivité 
permet de reprendre facilement la main sur les contacts directs que Cézame 
prépare.
La rigueur dans le suivi des contacts et les informations recueillies lors de la 
prospection a permis un transfert efficace lorsque la commercialisation a été 
internalisée. »

Jérome Argod, PDG 
Sleepinnov Technology
www.sleepinnov.com

Pour toute société, l’action commerciale est vitale par nature, et la création et le 
développement d’activité sont consommateurs de temps.
En offrant à Synapcell la possibilité de prospecter une masse critique de clients 
potentiels à un moment clé de son développement, Cézame Connexion a permis 
d’en accélérer l’amorçage commercial. Le bien‐fondé de cette activité de support 
nous est donc très vite apparu évident. L’évolution du chiffre d’affaire de 
Synapcell en est d’ailleurs le témoin direct. Disons que Cézame a constitué la 
première marche vers l’autonomie commerciale.
Je tiens à préciser que les qualités humaines et professionnelles de Claire Cudrey 
sont pour beaucoup dans les résultats obtenus. Son dynamisme, son sens du 
contact et sa persévérance sont garants de son efficacité. Sa capacité à intégrer 
la problématique « biotech » et l’autonomie que cela lui confère nous assure un 
grand confort dans notre fonctionnement au quotidien. Je recommande Cézame 
connexion aux bio‐entrepreneurs qui ne pourront, de toute manière, se permettre 
d’accorder le temps nécessaire à leur prospection commerciale sans ce type 
d’aide.
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