Lilia HELLAL, Chef de projet Business Développement

LY FORMATION

Master 2 Biologie moléculaire et cellulaire, mention R&D Biotechs option marketing. Université Catholique de Lyon
(IPROB) en convention avec I’Université Pierre & Marie Curie (Paris VI).

Master 1 Ingénieries pour la Santé et le Médicament, parcours Biotechnologie Santé Management option

Marketing. Faculté de Pharmacie, Grenoble.

Magistere Biotechnologies Santé et Création d’entreprise. Grenoble Ecole de Management (ESC), Faculté de Pharmacie,
Grenoble. Marketing, Stratégie des bio-entreprises, Comptabilité financiére et analytique.

Anglais : professionnel, Espagnol : scolaire

@ EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

Chargé de recherche,

Laboratoire de Biologie Structurale
des interactions entre virus et
cellule héte (UVHCI).

Etude de l'interaction Ubinucléine-
Zonula Occludens 1 grace a

un nouveau procédé de
biotechnologie.

Technigues : Immunologie,
microbiologie,

culture cellulaire (L2),

clonage génétique, PCR,

purification, électrophorese, essai de
complémentation fluorescent.

) COMPETENCES

Assistant business
développement/marketing,
PX’Therapeutics.

- Développement du
portefeuille (France et Europe) ;
administration de campagnes
d’e-mailing ; participation a
I’élaboration de devis ; support
a la préparation de congrés
commerciaux.

-Veille commerciale et

concurrentielle (benchmarking).

-Actions de marketing
opérationnel : élaboration de
statistiques web (Google
Analytics), optimisation du
référencement du site internet.
-Rédaction de newsletters
(communication interne).

Chef de Projet Business
développement, Cézame
Connexions.

Amorgage et développement
commercial dédié aux
entreprises innovantes issues
des sciences de la vie.

- Prospection et qualification de
laboratoires publics, entreprises
privées, (France et Europe) ;
Etude/validation de marché
(France, Europe, US) ;
Constitution de bases de
données clients.

- Détection de projets (besoins
existants ou potentiels,
concurrence).

- Rédaction scientifique et
commercial (propositions
commerciales, accroches
commerciales, procédures).

- Communication extérieure.

Biochimie: purification, ingénierie des protéines.
Microbiologie/Génétique: génotypage, construction plasmidique, immunodétection, ELISA.
Culture cellulaire : culture (HEK, CHO), marquage cellulaire.

Pathologies humaines : connaissance générale des mécanismes moléculaires.

Maitrise du Pack-Office, outils CRM (INES).




